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VozTelecom acerca el “cloud” a la PYME con el
desarrollo de una red de franquicias especializadas
VozTelecom crea los Puntos de Servicio OIGAA360°, una nueva red de franqui-

VorTelecom  (wwwvoztele.comy),
compafia especializada en servi-
cios de comunicaciones e informa-
tica en la nube y lider en telefonia
IP para el segmento de [a pequefia
y mediana empresa, ha anunciado
el lanzamiento de la primera red
de franquicias en Espafia especia-
lizadas en |la promocidn, asesora-
miento, venta y soporte directo al
usuario de servicios TIC profesio-
nales en la nube (Cloud). VozTele-
com ha bautizado sus franquicias
con el nombre de Punto de servi-
cio DIGAAIED" y abrird las tres pri-
meras durante el mes de octubre
en Barcelona, Girona y Cerdanyola
del Vallés, y dos mas en Madrid y
Zaragoza antes de terminar el afio.

“Nuestros clientes
podrdn trabajar desde
un centro OIGAA360°
como si estuvieran en su
propia oficina”™
“Nuestro  objetivo  principal &5
acercar las comunicaciones v la
informdtica en la nube a lo pyme,

con el fin de que empresas y usug-
rios comprueben como grocias af
Cloud pueden reducir costes a lo
vEZ qQue ganan en competitividod
¥ eficiencia sin necesidad de rea-
lizar ninguna inversion ni deso-
rrolle tecnoldgico”, explica Xavier
Casajoana, CEQO y Director Gene-
ral de VozTelecom. Los puntos de
servicio contardan con personal
especializado y un amplio “Show
Room”, donde los clientes podran
probar de manera intensiva todos
los servicios en la nube que ofre-
cen los Puntos de Servicio antes
de contratarlos. "Nuestros clientes
podrdn trobajor desde un centro
OIGAAIED" como i estuvieran en
su propia oficing. A través de los
servicios OIGAA3B0" podran aten-
der las llamadas que recibe el te-
léfone fijo de su oficing desde el
mdvil, acceder o los documentos
¥ o las aplicociones corporativas
desde un smartphone o tableta, e
incluso reunirse con sus compafie-
ros a través de videoconferencia®,
afiade Casajoana.

Per otro lade, las franquicias
DIGAA3E0" también serdn un pun-

to de atencion al usuario final, pro-
porcionando soporte y formacian
personalizada con el objetivo de
gue adquieran los conocimientos
necesarios para extraer el maxi-
mo partido y beneficio a nuestros
servicios, y de este modo ser im-
plantados de forma eficaz en sus
empresas.

El portafolio OIGAAIGD" estd com-
puesto por un conjunto de servi-
cios gue resuelven las principales
necesidades de comunicaciones
e informatica de una empresa.
Asi, encontraremos en &l a OIGAA
Centrex, un servicio completo de
comunicaciones para la empre-
53 que incluye centralita wvirtual,
telefonia fija y mavil, Internet y
faxtomail, y que se diferencia de
otras soluciones del mercado por
ofrecer convergencia total, es de-
cir, una integracion absoluta de la
telefonia fija y mdwil en la centra-
lita proporcionando importantes
ahorros asi como maximas pres-
taciones al usuario. También serd
posible probar OIGAA Meeting,
un servicio de videoconferencia
profesional en la nube que destaca
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por adaptarse totalmente al con-
sumo y necesidades de cada em-
presa, aportando asi una maxima
flexibilidad. OIGAA Meeting es el
unico servicio de videoconferencia
profesional que Incorpora la mo-
dalidad de “pago por uso®, permi-
tiendo al cliente adaptar de forma
automatica el coste mensual al uso
real del servicio. En los puntos de
servicio también encontraremos
OIGAA Box v OIGAA Desktop.

QIGAA Box es el primer servicio de
almacenamiento profesional hibri-
do que incluye almacenamiento
local y en la nube, y que destaca
por mantener la informacidn cor-

. porativa segura a |a vez que accesj-

ble de forma remota, mientras que
OIGAA Desktop es una solucidn de
escritorio virtual Windows que
permite al usuario acceder a los
datos y aplicaciones de la empresa

desde cualquier ordenador perso-

nal, portdtil o tableta en Internet,
con total seguridad y fiabilidad.

Los Puntos de Servicio OI1GAAIGD"
en su modelo de desarrollo fran-
quiciado, han sido disefiados como
una nueva propuesta de negocio
para el canal de distribucion TIC,
con el gque profesionales y em-
prendedores puedan iniciar un
nuevo proyecto empresarial renta-
ble y sostenible, en un segmento
de mercado en claro crecimiento,
y de la mano de una de las em-
presas lideres en el sector de las
comunicaciones |P para empresas
en Espafia, con una clara vocacidn
y orientacion al canal TIC desde
hace mas de diez afios. m
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